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1.Manter presenca acima de 75% na sala de aula

...Se optar pelos bares proximos e as baladas, usando os cadernos de amigos, para tirar xerox
de matérias dadas e nao assistidas, podera até conseguir as notas, mas nao o conhecimento
que fara a diferencga profissional....se optar pelas novelas, cada vez mais abundantes na TV,
vai ter uma viséo alienada do mundo real.... A maior porcentagem de presenga garante no
minimo captar mais informagdes e com isso podera ser mais competitivo na busca dos
resultados e na competigdo do mercado profissional....

2.Buscar maxima concentracdo durante as aulas

...Se a sua preocupacao for o celular, com seus jogos, mensagens e torpedos durante as
aulas, ndo podera reclamar de n&o ter entendido algum conceito....se faz da sala um bazar
para venda de produtos, seu tempo nao sera aproveitado para aprender....se tem habito de
juntar os amigos para ver pornografia no celular, vai estar tdo distraido que nem sabera que
matéria foi dada na aula....

3.Ter participacado ativa nas atividades em grupo

...Se deixar a execugdo para um ou dois colegas do grupo, vai ficar por fora no
desenvolvimento dos temas e passar um "carao" na apresentacao...a tatica do este vocé faz, o
outro eu fago fara com que absorva apenas 50% do conhecimento disponivel em duas
oportunidades....isso é prejudicial em tempos de forte competicao de mercado....

4. Atuar efetivamente nas apresentacdoes publicas dos TBG-trabalhos em grupo

....ler e treinar antes das apresentag¢des dos trabalhos em grupo ou seminarios vai te dar maior
seguranca e garantir notas melhores....por a cara para bater e ndo se esconder atras do grupo
ou de colegas que se preparam melhor, vai equilibrar mais o resultado entre os componentes,
se houver critério de desempenho individual....ficar em pé lendo uma folha porque nao se
preparou antes € um papel primario e inadequado, além de perigoso se levado para a vida
profissional...estar por fora do tema porque nao participou de nada e ainda querer botar banca
S0 ira prejudicar o grupo....

5.Ser ético no comportamento e relacionamento com professores e colegas

....atitudes como provocar o professor, com intencao de gravar no celular e comprometé-lo é
uma grande falha de carater....cobrar algo ndo combinado ou ficar disperso e pedir novas
explicagdes € uma grande sacanagem individual e ndo merece consideracao alguma.....chegar
na sala no final da aula e pedir presenca é uma falta de compromisso consigo
mesmao....colocar-se na posicao de cliente da instituicao e alegar que por pagar, tem que ser
atendido na hora é um erro, por que aluno nao é cliente, ndo se trata do boteco da esquina...

6.Participar em eventos e cursos complementares durante a graduacao

....deixar de lado a preguica e acomodacao e participar dos eventos (seminarios, cursos,
palestras) complementares na prépria instituicdo vai enriquecer e diferenciar seu perfil
profissional com maior rapidez.....buscar na sua cidade outras instituicbes que tenham cursos
que possam agregar valor a sua formacgéo também fara diferenca profissional.....entender que
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o dominio melhor da lingua portuguesa ou outras como inglés e espanhol, podera te abrir mais
portas....
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